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Sehr geehrte Damen und Herren, 
Das Projekt OfraCar ist Ende 2005 auf Anregung der regionalen Industrie gestartet mit der Zielsetzung, eine Netzwerkinitiative für die Automobilregion Oberfranken zu schaffen. In den vergangenen fast 30 Monaten ist das zarte Baby mittlerweile zu einem reifen Teenager voller Tatendrang herangewachsen. OfraCar bietet Ihnen Informationsaustausch, Kontaktbörse, Ko​operationsprojekte, Unterstützung bei verschiedensten Fragestellungen, u.v.m. Haben auch Sie schon die eine oder andere unserer Dienstleistungen in Anspruch genommen?
Um in unserem bildlichen Vergleich zu bleiben: OfraCar steht nun unmittelbar davor, erwachsen zu werden und auf eigenen Füßen zu stehen. Unser Elternhaus in Form der Trägerschaft wird uns in nicht all zu ferner Zukunft in die Selbständigkeit entlassen. Um dieses Ziel zu erreichen und dauerhaft zu sichern sind jedoch mit Ihnen, den oberfränkischen Unternehmen, gemeinsam noch ein paar entscheidende Schritte zu gehen.
Wir möchten OfraCar noch präziser an den Bedarfen der Unternehmen ausrichten und damit eine nachhaltige Sicherung unserer gemeinsamen Netzwerkinitiative erzielen. Sie sind im Bereich der Automobilzulieferer tätig und in Oberfranken ansässig. Sie arbeiten erfolgreich hier in der Region und kennen die Chancen und Risiken, die es in dieser Branche gibt am besten.  
· Wie sehen Sie die Zukunft Ihres Unternehmens in unserer Region? 

OfraCar hat die Zielsetzung, für die Unternehmen unserer Region konkreten Nutzen zu generieren.

· Kann OfraCar Sie darin unterstützen, weiterhin erfolg​reich tätig zu sein? 

Ein Netzwerk kann nur dann funktionieren, wenn es einen ständigen Austausch zwischen Geben und Nehmen gibt.

· In welcher Form würden Sie sich an diesem Netzwerk beteiligen? 

Wir bitten Sie, sich 20 Minuten Zeit zu nehmen für unsere Fragen und dazu beizutragen, die Leistungen von OfraCar direkt an Ihrem Bedarf auszurichten. Gestalten Sie mit uns zusammen eine lebendige, lebensfähige und zugkräftige Auto​mobilregion Oberfranken!

Ihre Angaben werden selbstverständlich absolut vertraulich behandelt. Es ist geplant, die Auswertung zur Befragung im Zuge unserer nächsten großen Veranstaltung am 28. Mai bekannt zu geben. Wir werden das Leistungsspektrum von OfraCar anhand der Ergebnisse ausschärfen und daraus unser zukünftiges Angebot für die heimische Automobilbranche zusammenstellen. 
Sie haben in den nachfolgenden Fragen die Möglichkeit, uns konkrete Anregungen und Vorschläge mitzuteilen. Wir werden uns dann auch direkt mit Ihnen in Verbindung setzen. 
Bitte senden Sie den Fragebogen bis 18. April 2008 per Post, Fax oder E-Mail zurück an: 

OfraCar





Fax-Nr.: 0921/507 36 411
Gottlieb-Keim-Straße 60

95448 Bayreuth




Mail: info@ofracar.org 
Falls Sie Fragen haben, erreichen Sie uns unter 0921 / 507 36 410
1. Ein Blick in die Zukunft: Welche Anforderungen stellen sich zukünftig an Ihr Unternehmen?
Bitte jeweils max. 3 Nennungen.
1.1 Welche Herausforderungen werden Ihre Kunden in den kommenden Jahren an Sie stellen? 

     
     
     
1.2 Welche Standortfaktoren der Region Oberfranken sind für Ihr Unternehmen von entscheidender Bedeutung? 

     
     
     
1.3 Was muss Ihr Unternehmen für den Ausbau Ihrer Marktposition sowie die weitere Zusammenarbeit mit Ihren Kunden tun, um auch 2012 erfolgreich zu sein?
     
     
     
1.4 OfraCar versteht sich als Netzwerkinitiative der oberfränkischen Automobil​industrie. Wie kann Sie OfraCar dabei unterstützen, die in Ihrem Unternehmen gesteckten Ziele zu erreichen?

     
     
     
2.  Wie beurteilen Sie die bisherigen Angebote von OfraCar
Sie kennen vermutlich OfraCar und Sie bzw. Mitarbeiter Ihres Unternehmens haben schon Veranstaltungen von OfraCar besucht oder an Projekten teilgenommen. Wir bitten Sie um eine Beurteilung des bestehenden Portfolios: Wie wichtig ist ein solches Angebot aus Ihrer Sicht? Und – falls Sie eine Leistung bereits in Anspruch genommen haben – wie zufrieden waren Sie damit? 
2.1 Leistungsbereich I: Information & Kommunikation

	Angebot
	Bedeutung des Angebots
	Zufriedenheit mit Angebot

	2.1.1 Newsletter

Die OfraCar-Mitteilungen informieren Sie alle 6 Wochen über Projekte, Neuigkeiten aus den Unter​nehmen, Veranstaltungen
	 FORMCHECKBOX 

sehr wichtig
	 FORMCHECKBOX 

wichtig
	 FORMCHECKBOX 

un-wichtig
	 FORMCHECKBOX 

(
	 FORMCHECKBOX 

(
	 FORMCHECKBOX 

(

	2.1.2 Unternehmerfahrten

Sie besichtigen die Fertigungsstätten eines OEM und eines Dienstleistungsunternehmens, das für den OEM tätig ist. Die Fahrten stehen immer unter einem bestimmten Themenschwerpunkt. 
Beispiel: Unternehmerfahrt „Logistik“ bei VW Mosel und BMG nach Zwickau im Dezember 07
	 FORMCHECKBOX 

sehr wichtig
	 FORMCHECKBOX 

wichtig
	 FORMCHECKBOX 

un-wichtig
	 FORMCHECKBOX 

(
	 FORMCHECKBOX 

(
	 FORMCHECKBOX 

(

	2.1.3 Vortragsveranstaltungen (Wettbe-werbs​vorteile durch regionale Netzwerke)

Vertreter von Unternehmen und anderen Organi​sationen berichten über Synergieeffekte bei Ko​operationen in Netzwerken.

Beispiel: Themen „Innovation und Personal“ am 18.10. 07 mit Vertretern von Fa. Brose, Fa. REHAU, TAC, HS Coburg

	 FORMCHECKBOX 

sehr wichtig
	 FORMCHECKBOX 

wichtig
	 FORMCHECKBOX 

un-wichtig
	 FORMCHECKBOX 

(
	 FORMCHECKBOX 

(
	 FORMCHECKBOX 

(

	2.1.4 Informationsaustausch (Kamingespräche)

Netzwerkpartner berichten über Erfahrungen und Ergebnisse aus Projekten.

Beispiel: „Marketing für KMU“ mit Metallform Glaser Bamberg und Prof. Dr. Sonnenborn im Juli 2007

	 FORMCHECKBOX 

sehr wichtig
	 FORMCHECKBOX 

wichtig
	 FORMCHECKBOX 

un-wichtig
	 FORMCHECKBOX 

(
	 FORMCHECKBOX 

(
	 FORMCHECKBOX 

(

	2.1.5 Welche Dienstleistung wäre künftig in diesem Bereich noch wichtig für Sie? 

     

     

     



2.2 Leistungsbereich II: Innovation & Kooperationsförderung

Ein wesentlicher Schwerpunkt von OfraCar ist, Unternehmen zusammen zu bringen, die Zusammenarbeit zu fördern, Kooperationen zu begleiten und damit eine Basis für Inno​vationen aus Oberfranken zu schaffen. Zu den Leistungen gehören die Klärung von Projekt​themen, die Moderation bei der Partnersuche, die Fördermittelberatung und Begleitung bei entsprechender Antragsstellung sowie die Präsentation von Ergebnissen aus erfolgreichen Kooperationsprojekten im Netzwerk im Sinne der Vermarktung.
	Angebot
	Bedeutung des Angebots
	Zufriedenheit mit Angebot

	2.2.1 Kooperationen zu Themenfeldern

Begleitet durch OfraCar schließen sich verschiedene Unter​nehmen in einem Projekt zusammen und bearbeiten die von ihnen festgelegte Fragestellung. Die Gruppe ist i. A. geschlossen, wird auf Anregung aus den Unter​nehmen gebildet und arbeitet bei Bedarf mit externen Experten zusammen. 
Mögliche Themenfelder:
· Logistik

· Einkauf

· Produktion

· Benchmarking

· Forschung und Entwicklung

Beispiel laufender Kooperationsprojekte: Einkaufskooperation Kunststoff OfraCar, OfraCar-Benchmarkinggruppe Lieferantenbe​wertung, Kooperationsgruppe radius


	 FORMCHECKBOX 

sehr wichtig
	 FORMCHECKBOX 

wichtig
	 FORMCHECKBOX 

un-wichtig
	 FORMCHECKBOX 

(
	 FORMCHECKBOX 

(
	 FORMCHECKBOX 

(

	2.2.2 Unternehmensbesuche

Ein Unternehmen öffnet sich, stellt seine Stärken in einem selbst gewählten Themenbereich vor und bietet anderen Unternehmen dadurch Hilfestellung. 

Beispiel: Unternehmensbesuch bei der Fa. Ros in Coburg zum Toyota Produktionssystem im Dez. 07

	 FORMCHECKBOX 

sehr wichtig
	 FORMCHECKBOX 

wichtig
	 FORMCHECKBOX 

un-wichtig
	 FORMCHECKBOX 

(
	 FORMCHECKBOX 

(
	 FORMCHECKBOX 

(

	2.2.3 Unterstützung bei Einzelanfragen

Sie suchen einen bestimmten Dienstleister oder benötigen Unterstützung bei der Suche nach einem Partner, einem Ansprechpartner bei einem Kunden, etc., fragen bei OfraCar an und erhalten so Unterstützung. 
	 FORMCHECKBOX 

sehr wichtig
	 FORMCHECKBOX 

wichtig
	 FORMCHECKBOX 

un-wichtig
	 FORMCHECKBOX 

(
	 FORMCHECKBOX 

(
	 FORMCHECKBOX 

(

	2.2.4 Produktpräsentationen bei (potenziellen) Kunden

Unternehmen mit Produkten, die sich ergänzen, stellen gemeinsam ihr Portfolio beim Kunden vor.


	 FORMCHECKBOX 

sehr wichtig
	 FORMCHECKBOX 

wichtig
	 FORMCHECKBOX 

un-wichtig
	Leistung bisher noch nicht angeboten.


	2.2.5 Kontaktgespräche (regionale One-to-one-Foren)

Je zwei Vertreter regionaler Unternehmen loten die Möglichkeiten zur Zusammenarbeit aus. 
Sie können anhand eines Suchprofils vorab definieren, mit welchen Unternehmen Sie an der Veranstaltung sprechen wollen.


	 FORMCHECKBOX 

sehr wichtig
	 FORMCHECKBOX 

wichtig
	 FORMCHECKBOX 

un-wichtig
	Leistung bisher noch nicht angeboten.

	2.2.6 Welche Dienstleistung wäre künftig in diesem Bereich noch wichtig für Sie? 

     

     

     



2.2.7 Jede Kooperation beginnt mit einem Unternehmer, der aktiv zu einem Thema über OfraCar einen Partner sucht. Zu welchen Projektthemen würden Sie sich aktiv engagieren? 

     
     
     
2.3 Leistungsbereich III: Marketing & Branding

	Angebot
	Bedeutung des Angebots
	Zufriedenheit mit Angebot

	2.3.1 Kompetenzatlas (www.ofracar.de)

Im Kompetenzatlas finden Sie potenzielle Lieferan-ten und Kunden – und diese finden Sie. Er enthält aktuell Eintragungen mit Firmenprofilen von 260 produ​zieren​den Unternehmen und Dienst​leistern, die in der Automobilzulieferbranche tätig sind. 
	 FORMCHECKBOX 

sehr wichtig
	 FORMCHECKBOX 

wichtig
	 FORMCHECKBOX 

un-wichtig
	 FORMCHECKBOX 

(
	 FORMCHECKBOX 

(
	 FORMCHECKBOX 

(

	2.3.2 Präsentation des Netzwerkes auf Messen

OfraCar beteiligt sich als Aussteller auf regionalen und überregionalen Messen der Automobilzuliefer-industrie und vertritt dort die Unternehmen und Organisationen aus Oberfranken. 

Beispiel: Zulieferer Innovativ bei AUDI, Ingolstadt
	 FORMCHECKBOX 

sehr wichtig
	 FORMCHECKBOX 

wichtig
	 FORMCHECKBOX 

un-wichtig
	 FORMCHECKBOX 

(
	 FORMCHECKBOX 

(
	 FORMCHECKBOX 

(

	2.3.3 Kontakte zu anderen Netzwerken und Verbänden

OfraCar pflegt Kontakte z.B. zum Kunststoffnetz-werk Franken, zum Bayrischen Cluster Automotive und zu weiteren überregionalen Netzwerken. Über OfraCar erhalten Sie Informationen zu interes​santen Angeboten und Veranstaltungen.
Beispiel: Ein kleines Unternehmen der Kunststoffindustrie sucht nach Partnern für ein neues Produkt im Rahmen einer Veranstaltung des NoAE (Network of Automotive Excellence)
	 FORMCHECKBOX 

sehr wichtig
	 FORMCHECKBOX 

wichtig
	 FORMCHECKBOX 

un-wichtig
	 FORMCHECKBOX 

(
	 FORMCHECKBOX 

(
	 FORMCHECKBOX 

(

	2.3.4 Spezielle Marketingangebote 

Wir vertreten das Netzwerk auf Tagungen, veröffentlichen (natürlich nur auf Zustimmung) Berichte über erfolgreiche Kooperationen, beteiligen uns als Referenten auf Kongressen.
Beispiel: Starke Cluster in ländlichen Räumen – Vorstellung von OfraCar auf einer Tagung der Metropolregion Nürnberg im Juli 2007

	 FORMCHECKBOX 

sehr wichtig
	 FORMCHECKBOX 

wichtig
	 FORMCHECKBOX 

un-wichtig
	 FORMCHECKBOX 

(
	 FORMCHECKBOX 

(
	 FORMCHECKBOX 

(

	2.3.5 Welche Dienstleistung wäre künftig in diesem Bereich noch wichtig für Sie? 

     

     

     



2.4 Leistungsbereich IV: Qualifizierung & Förderung

	Angebot
	Bedeutung des Angebots
	Zufriedenheit mit Angebot

	2.4.1 Gemeinsame Qualifizierung mit anderen Unternehmen

OfraCar bietet die Möglichkeit, gleichgeartete Schulungsbedarfe der Netzwerk-Unternehmen zu erfragen und ein entsprechendes Schulungs-angebot abzustimmen und zu organisieren. 

Beispiel: Im Rahmen der Six Sigma Offensive Oberfranken wurden Mitarbeiter von mehr als 10 Unternehmen in Six Sigma geschult. 

	 FORMCHECKBOX 

sehr wichtig
	 FORMCHECKBOX 

wichtig
	 FORMCHECKBOX 

un-wichtig
	 FORMCHECKBOX 

(
	 FORMCHECKBOX 

(
	 FORMCHECKBOX 

(

	2.4.2 Altersangepasste Mitarbeiterförderung

Unternehmen müssen verstärkt um Mitarbeiter „kämpfen“. Dazu gehört beispielsweise auch, diese so zu stärken, dass sie auch im Alter gesund und leistungsfähig bleiben. Gemeinsam mit anderen Unternehmen können Konzepte dafür erarbeitet und Erfahrungen ausgetauscht werden. 
	 FORMCHECKBOX 

sehr wichtig
	 FORMCHECKBOX 

wichtig
	 FORMCHECKBOX 

un-wichtig
	Leistung bisher noch nicht angeboten.

	2.4.3 Welche Dienstleistung wäre künftig in diesem Bereich noch wichtig für Sie? 

     

     

     



3. Bereitschaft zur Mitarbeit in OfraCar
OfraCar als Zusammenschluss und Interessensgemeinschaft der Automobilzulieferer in Oberfranken lebt durch Sie. 
3.1 Sind Sie/ Ihr Unternehmen grundsätzlich bereit, sich zu engagieren? 

	3.1.1 Kreativ – z. B. durch Einspeisen von Themen
	 FORMCHECKBOX 

ja
	 FORMCHECKBOX 

nein

	3.1.2 Aktiv – z. B. durch Mitarbeit in Projekten, Teilnahme an Veranstaltungen; Partner für Veranstaltungen
	 FORMCHECKBOX 

ja
	 FORMCHECKBOX 

nein


3.2 Als Unternehmen ziehen Sie aus den verschiedenen Leistungen des Netzwerkes einen unterschiedlich hohen Gewinn. Welche Form der Honorierung durch die Unternehmen halten Sie für die folgenden Leistungen für angemessen?
	3.2.1 Bei allgemeinen Informationsdienstleistungen (Periodische Informationen, Themen​veran​staltungen, Organisation von Messen, etc).

	 FORMCHECKBOX 

	Kein Kostenbeitrag der Unternehmen gerechtfertigt

	 FORMCHECKBOX 

	Allgemeine Abdeckung der Leistung durch abgestimmten Mitgliedsbeitrag

	 FORMCHECKBOX 

	Individuelle Kostenübernahme durch die abrufenden Unternehmen 


	3.2.2 Bei spezifischen Informationsdienstleistungen (Fördermittelberatung, Durchführung von Analysen, Recherchen in Datenbanken, Nennung von möglichen Kooperations​partnern, etc).

	 FORMCHECKBOX 

	Kein Kostenbeitrag der Unternehmen gerechtfertigt

	 FORMCHECKBOX 

	Allgemeine Abdeckung der Leistung durch abgestimmten Mitgliedsbeitrag

	 FORMCHECKBOX 

	Individuelle Kostenübernahme durch die abrufenden Unternehmen 


	3.2.3 Bei der konkreten Unterstützung einer Kooperationsbildung unter spezifischen Partnern (Einbindung von Kooperationspartnern, Initiierung eines Erfahrungs​austausches, Betreuung des Kooperationsprojektes, etc.)

	 FORMCHECKBOX 

	Kein Kostenbeitrag der Unternehmen gerechtfertigt

	 FORMCHECKBOX 

	Allgemeine Abdeckung der Leistung durch abgestimmten Mitgliedsbeitrag

	 FORMCHECKBOX 

	Individuelle Kostenübernahme durch die abrufenden Unternehmen 


4. Daten zu Unternehmen und Ansprechpartner

Bitte kreuzen Sie bei den Fragen nur jeweils eine Antwort an.
4.1 Wie viele Mitarbeiter hat Ihr Unternehmen in der Region Oberfranken?
	 FORMCHECKBOX 
  < 25 Mitarbeiter
	 FORMCHECKBOX 
  < 50 Mitarbeiter

	 FORMCHECKBOX 
  < 250 Mitarbeiter
	 FORMCHECKBOX 
  < 500 Mitarbeiter

	 FORMCHECKBOX 
  < 1000 Mitarbeiter
	 FORMCHECKBOX 
  1000 und mehr Mitarbeiter


4.2 Wie hoch ist die Zahl der Mitarbeiter weltweit:           
4.3 Wie hoch ist der Jahresumsatz Ihres Unternehmens in der Region Oberfranken?

	 FORMCHECKBOX 
   bis 5 Mio. €
	 FORMCHECKBOX 
   über 5 Mio. € bis 15 Mio. €

	 FORMCHECKBOX 
   über 15 Mio. € bis 40 Mio. €
	 FORMCHECKBOX 
   über 40 Mio. € bis 100 Mio. €

	 FORMCHECKBOX 
   über 100 Mio. €
	


4.4 Wie hoch ist der Jahresumsatz weltweit:           
4.5 Welcher Branche ist Ihr Unternehmen schwerpunktmäßig zuzurechnen?
	 FORMCHECKBOX 
   Textilindustrie
	 FORMCHECKBOX 
   Metallindustrie

	 FORMCHECKBOX 
   Kunststoffindustrie
	 FORMCHECKBOX 
   Elektroindustrie

	 FORMCHECKBOX 
   Keramikindustrie
	 FORMCHECKBOX 
   Gummiindustrie

	 FORMCHECKBOX 
   Maschinenbau
	 FORMCHECKBOX 
   Werkzeug-/Formenbau

	 FORMCHECKBOX 
   Forschung/Entwicklung
	 FORMCHECKBOX 
   sonstige      


4.6 Welcher Gruppe gehört Ihr Unternehmen an? (Bitte kreuzen Sie die Kategorie an, in der Ihr Unternehmen den größten Umsatzanteil generiert)

	 FORMCHECKBOX 
   OEM
	 FORMCHECKBOX 
   Systemlieferant

	 FORMCHECKBOX 
   Komponentenlieferant
	 FORMCHECKBOX 
   Einzelteillieferant

	 FORMCHECKBOX 
   Produktionsnahe Dienstleistung
	 FORMCHECKBOX 
   Produktionsanlagen

	 FORMCHECKBOX 
   Politik und Verbände
	 FORMCHECKBOX 
   Forschung, Entwicklung, Lehre


4.7 Angaben zur Person, die den Fragebogen ausgefüllt hat und von OfraCar Feedback erhält: 

Vor-/Nachname:

     
Firmenname:

     
Straße:

     
PLZ/Ort:

     
Email:

     
Telefon:

     
Welche Position nehmen Sie im Unternehmen ein?

     
Wir bedanken uns recht herzlich, dass Sie den Fragebogen ausgefüllt haben!
Ihr Team von OfraCar

Gitte Händel, Projektleiterin


Christian Meister, Projektkoordinator


Jürgen Gäbelein, Projektkoordinator
Rückantwort bitte bis 18. April 2008 per Post, Fax oder E-Mail an: 

Projekt OfraCar

Gottlieb-Keim-Straße 60

95448 Bayreuth
Fax-Nr.: 0921/507 36 411
info@ofracar.org  






